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Jetzt besser aufstellen
iIm Papiereinkauf!

Das neue bundesweite Angebot der Verbande Druck und Medien in
Kooperation mit Paperconnect erméglicht die smarte und innovative

Steuerung des Papiereinkaufs.

egen zunehmender Konsolidierungen
und Fusionen gibt es immer weniger
Anbieter auf Papierhersteller- und Papier-
groBhandelsseite — mit negativen Folgen
fur die Einkaufsvoraussetzungen von Druckbetrieben,
denn eine Konsequenz davon ist eine wachsende Ver-
handlungsdominanz der Anbieter.

Zuséatzlich werden bei den Papierherstellern in Euro-
pa enorme Produktionskapazitdten fiir grafische Fein-
papiere aus dem Markt genommen, was sich negativ
auf das Marktangebot und die generelle Sortenvielfalt
auswirkt. Damit nicht genug: Parallel explodieren die
Weltmarktpreise fiir Zellstoff, Altpapier und weitere
wichtige Rohstoffe und verursachen aktuell bereits
deutliche Papierpreiserh6hungen. Tendenz brisant: Vie-
les deutet darauf hin, dass diese Entwicklungen weiter
an Fahrt aufnehmen beziehungsweise an Intensitdt und
Umfang zunehmen kdnnten.

Die Weltmarkt-Konjunktur erfédhrt einen spiirbaren
Aufwind, was sich auch enorm auf die Nachfrage und
damit die Verfiigbarkeit von vielen Papiersorten aus-
wirkt. Wie bereits in der Vergangenheit kommt es bei
solchen Marktszenarien sogar zu ldnderspezifischen
Mengenkontingentierungen und -verknappungen.

Papier ist bekanntlich mit Abstand der gréfite Fremd-
kostenblock in der Druckindustrie und die Betriebe
sollten vor dem Hintergrund dieser Verdnderungen im
Anbietermarkt alles daran setzen, sich in diesem
schwierigen Beschaffungsfeld besser aufzustellen.

Aufgrund der wirtschaftlichen Bedeutung dieses
Kostenblocks gilt es, im Papiereinkauf immer und mess-
bar im ,griinen Bereich®“ zu sein, um selbst geringe
preisliche Schieflagen und Benachteiligungen erken-
nen und so vermeiden zu konnen.

Den Verbdnden Druck und Medien ist es gelungen,
exklusiv fiir Verbandsmitglieder eine Sonderedition
des am Markt erfolgreichen Benchmarksystems Preis-
Monitor-Papier mit deutlichen Preisvorteilen anbieten
zu kénnen. Verbandsmitglieder erhalten die Sonder-
edition fiir 249 Euro pro Monat ohne weitere Zusatz-
kosten. Die Neuentwicklung des Einkaufsspezialisten
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Paperconnect ist seit Kurzem am Markt erhaltlich und
deckt alles Wesentliche fiir einen optimalen Papierein-
kauf in Bogenoffsetbetrieben ab.

Warum Benchmarking im Papiereinkauf so
wichtig ist

Unsere Druckindustrie ist voll mit erfahrenen und ver-
sierten Fachkréaften, die sich auch in Sachen Papierein-
kauf bestens auskennen.

Das Problem: Die Erfahrungen reichen oft nur bis zum
Tellerrand des eigenen Betriebes. Sicher ist der eine oder
andere auBerbetrieblich gut vernetzt, allerdings bringen
Preisvergleiche auf Zuruf keine treffsichere Zuverldssig-
keit und somit kaum dauerhaften wirtschaftlichen Nut-
zen, wenn nicht iberhaupt Apfel mit Birnen verglichen
werden.

Den meisten Einkaufspreisen fiir Papiersorten liegen
individuelle Vereinbarungen zwischen Papierverkdufer
und Druckerei zugrunde, was zu einer kunterbunten und
vielfdltigen Preiswelt bei identischen Leistungen am
Markt fihrt. Nicht selten existieren sogar auch hausin-
tern unterschiedliche Preise, je nachdem, welche Akteu-
re miteinander verhandeln.



Handlungsbedarf
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Die perfekte To-do-Liste fiir alle Baustellen im Papiereinkauf

Um die Preisqualitdt der eigenen Einkaufspreise ob-
jektiv beurteilen zu kénnen und um zu sehen, in wel-
cher Preisschublade Sie sich gerade befinden, braucht
es im Papiereinkauf ein professionelles und verlassli-
ches Benchmarking. Wichtiger Faktor hierbei ist, dass
man sich mit gleichartig aufgestellten Kollegenbetrie-
ben, also ,inter pares”“ vergleicht.

Eine solche Standortbestimmung dient dem
Erfolg im Papiereinkauf!

Mit einem professionellen und nachhaltigen Bench-
marking stellen Sie in Ihrem Betrieb sicher, dass Sie
immer wissen, wie Sie im Papiereinkauf aufgestellt
sind. Im Gegensatz zu anderen Kostenblécken ist Papier
nicht preisstabil, sondern ausgesprochen volatil. Die
Preismadrkte sind in den wichtigsten Sorten immer in
Bewegung.

Deshalb sind Benchmarking und das erfolgreiche
Steuern des Kostenblocks Papier eine 365-Tage-Heraus-
forderung, die Sie mit der Sonderedition PreisMonitor-
Papier der Verbande Druck und Medien ohne eigenen
Aufwand und zu minimalen Kosten sicher meistern.

Ein ganzes Biindel an Pluspunkten

Alle Zahlen, Daten und Fakten Thres Papiereinkaufs
werden permanent fiir Sie papierfachlich, professionell
und immer aktuell aufbereitet. Sie messen und tber-
priifen die Preisqualitét Ihrer Einkaufspreise anhand
passender Benchmarks von Kollegenbetrieben. Sie er-
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kennen Ihre Kostensenkungspotenziale und Ihren indi-
viduellen Handlungsbedarf per Mausklick. Sie verfiigen
zudem tiber maximale Markt- und Preistransparenz bei
allen wichtigen Papiersorten des deutschen Marktes.
Und: Sie verbessern systematisch Ihre Einkaufsperfor-
mance und sichern Einkaufserfolge nachhaltig ab. Last,
but not least: Sie lassen sich zu jeder Papiersorte alter-
native und auch identische Papiere anzeigen. Das Tool
funktioniert ohne eigenen Aufwand! Papierrechnungen
hochladen und fertig. Intuitiv bedienbar — keine Schu-
lungen notig. o
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