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Passavia hat mitten in der Pandemie  
sein MIS abgelöst – und dabei sämt-
liche Prozesse neu gedacht. 
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Neue Software
für den Papiereinkauf

Gerd Purkott (Foto) ist der An-
sprechpartner für die neue Soft-
ware „Einkaufsmanager Papier“ 
von Paperconnect. Was das Tool 
leistet und welche Vorteile sich 
dadurch für Papiereinkäufer er-
geben, erfahren Sie in einem aus-
führlichen Artikel mit mehreren 
Screenshots. ▶ Seite 36
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Neue Software  
für den Papiereinkauf

Gute Nachrichten für alle, die in Druckerei-
en Papier einkaufen: Mit dem Einkaufs-

manager Papier von Paperconnect gibt es 
nun eine Möglichkeit, den Papiereinkauf effi-
zienter zu gestalten. Der Einkaufsmanager 
ermöglicht Druckbetrieben ein unkomplizier-
tes, aber komplettes Einkaufsmanagement. 
Das Tool stellt alles zur Verfügung, was für ei-
nen Papiereinkauf benötigt wird: von einer 
übersichtlichen Preislisten- und Rahmenver-
tragsgestaltung sämtlicher Papierlieferanten 
per Mausklick bis hin zur automatischen 
Rechnungskontrolle. Die Bedienung ist intui-
tiv, weswegen kein Schulungsaufwand not-
wendig ist.

Das Cockpit – Herzstück und 
Schaltzentrale
Das Cockpit des Einkaufsmanagers Papier (s. 
Screenshot rechts) ermöglicht eine einfache 
und smarte Steuerung des Papiereinkaufs 
mit allen wichtigen Statistiken, Analyse- und 
Auswertungsmöglichkeiten. Der Anwender 
hat die wichtigen Zahlen, Daten und Fakten 
rund um den Papiereinkauf im Blick.

Sämtliche Informationen  
in Echtzeit
Jeder Einkäufer weiß, wie wichtig der Blick 
über den betriebsinternen Tellerrand ist, um 
stets aktuell informiert zu sein und adäquat 
reagieren zu können. „Durch den integrierten 
Anschluss an das größte Papiermarkt-Bench-
marksystem der Branche, liefert der Einkaufs- 
manager Papier eine einzigartige Markt- und 
Preistransparenz über alle wichtigen Papier-
sorten in Echtzeit“, erklärt der Paperconnect-
Vertriebsmanager Gerd Purkott.

Druckereien sind ständig auf der Suche, ihre Prozesse zu vereinfachen. Um den Papiereinkauf 
mit weniger Aufwand und mehr Preistransparenz erledigen zu können, bietet Paperconnect 
die neue Software „Einkaufsmanager Papier“ an. Der „smarte Assistent“ macht die Qualität  
eigener Einkaufspreise messbar und hilft, diese bei Bedarf zu optimieren. Das Tool spart zu-
dem viel Zeit und ergänzt datenbasiert die im Betrieb bereits vorhandene Einkaufserfahrung.

Das Cockpit 
des Ein-
kaufsmana-
gers zeigt 
die wich-
tigsten 
Kennzahlen 
auf einen 
Blick, so et-
wa auch die 
erzielten 
Kostensen-
kungen und 
noch brach-
liegende  
Gewinnpo-
tenziale. 
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Das Tool ermöglicht anonyme Preisverglei-
che mit gleichartigen Kollegenbetrieben zur 
eigenen Standortbestimmung und schützt 
somit Druckbetriebe vor preislichen Schiefla-
gen und Benachteiligungen. Druckereien er-
kennen somit Kostensenkungspotenziale für 
ihre Gespräche mit den Lieferanten.

Wichtige Features des  
Einkaufsmanagers Papier
•	Der Anwender erhält tagesaktuelle Markt-

preisinfos und Einkaufspreisempfehlungen 
zu sämtlichen Papiersorten im direkten Ver-
gleich mit den eigenen Einkaufspreisen. 

•	Die integrierte Papierdatenbank zeigt alle 
wichtigen Papiersorten des deutschen 
Marktes mit sämtlichen Infos zu Sortimen-
ten sowie Eigenschaften, wie etwa Umwelt-
zertifizierungen. Die Software weist auch 
auf alternative und identische Papiersorten 
hin.

•	Kostensenkungspotenziale und Handlungs-
bedarf bekommt man per Mausklick exakt 
angezeigt – preisliche Schieflagen werden 
sichtbar und somit preisliche Benachteili-
gungen verhindert. 

•	Auf Basis der vom System ermittelten Be-
darfsstruktur können Papiereinkäufer un-
kompliziert und bedarfskonform für dieje-
nigen Papiersorten Preisvereinbarungen bei 
ihren Lieferanten anfordern, die im Papier-
einkauf wichtig sind. Die angeforderten 
Preislisten und Rahmenverträge können di-
rekt online von den Papierlieferanten hin-
terlegt werden – dies ermöglicht dem An-

wender einen einfachen Vergleich mit ähnli-
chen Vereinbarungen anderer Lieferanten. 
Darüber hinaus lassen sich die gewünschten 
Daten problemlos ins MIS-System für Kalku-
lationen übertragen.

•	Eine automatisierte Rechnungskontrolle 
sorgt für zusätzliche Sicherheit in der Buch-
haltung. Dieses Feature bietet einen weite-
ren Schutz vor unerkannten Falschberech-
nungen und spart zudem Zeit und Kosten, 
die bislang für das händische Kontrollieren 
von Rechnungen der Papierlieferanten auf-
gewendet werden mussten.

Einfacher Anschluss an 
Einkaufsgemeinschaft möglich

Zusätzlich zum Einkaufsmanager Papier bie-
tet Paperconnect eine Käufergemeinschaft, 
die sogenannte Einkaufsallianz, an.  „Mit 
Deutschlands größter Käufergemeinschaft 
für Papier greifen Sie ohne eigenen Verhand-
lungsaufwand automatisiert auf schlüsselfer-
tig vorbehandelte Rahmenverträge zu, die 
sich dauerhaft auf Bestpreisniveau befin-
den“, so der Paperconnect-Gründer und Ge-
schäftsführer Thomas Hügle. Das Gesamtein-
kaufsvolumen beläuft sich aktuell auf über 
100.000 Tonnen pro Jahr.

Produktdemo vereinbaren

Wer die neue Software Einkaufsmanager Pa-
pier kennenlernen möchte, dem bietet Paper-

connect eine individuelle Produktdemo via 
Teams oder Zoom an, wenn gewünscht, aber 
auch ganz analog und persönlich im Druck-
betrieb. 

Termine können jederzeit mit Gerd Purkott 
(Vertriebsmanager) unter der Telefonnum-
mer 06192-92 85 014 vereinbart werden. Al-

ternativ können Sie aber 
auch den nebenstehen-
den QR-Code einscannen 
und in einer Eingabemaske 
direkt einen Wunschter-
min eintragen.� ●

Die anonymen Preisvergleiche machen es möglich: die Software erzeugt automatisch  
To-Do-Listen und macht Handlungsbedarf sichtbar. 

Der Preislistenvergleich ermöglicht den Papiereinkäufern eine bessere Übersicht der  
eigenen Einkaufskonditionen, und dies bei unterschiedlichen Papierlieferanten. 


